
Tre vittorie consecutive, otto punti nelle ultime tre gare disputate sui nove disponibili. La rincorsa della Lube Banca Marche
ai piani più alti della classifica si sta facendo sempre più concreta: con il bottino pieno conquistato a Latina in classifica i
biancorossi si sono mantenuti ad un solo punto dalla Sisley Treviso (quarta), accorciando a sole tre lunghezze il distacco da
Piacenza (attualmente terza, osserverà il turno di riposo alla penultima giornata) ed a sei dalla seconda, Cuneo, che invece
ha riposato domenica scorsa. Con sei giornate ancora in calendario e 18 punti disponibili, la graduatoria lascia insomma
ancora aperto ogni traguardo a capitan Corsano e compagni, decisi più che mai a conquistarsi una delle quattro piazze che

consentiranno di sfruttare il fattore casalingo nei play off. La strada imboccata è
indubbiamente quella giusta, da qui in avanti sarà importante continuare a per-
correrla, ovvero cercare di non lasciare per strada alcun punto, o comunque il
meno possibile. Obbligo di vittoria piena anche nell’odierna sfida con Vibo Valentia,
dunque, che si preannuncia ricca di motivazioni da entrambe le parti, visto che
pure la formazione calabrese, distante 11 punti dalla zona play off, si gioca forse
proprio qui a Macerata le ultime chance per continuare a coltivare il suo sogno.
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Natale MONOPOLI Palleggiatore

Campionato Italiano 1 • Coppa Italia 2 • Coppa CEV 1 • Supercoppa Italiana 2
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M A C E R A T A   0 7 3 3 . 2 3 0 0 8 0   w w w . d o m i z i o l i v i a g g i . i t Caccia al poker contro Vibo Valentia
Contro la formazione calabrese i biancorossi cercano la quarta vittoria di fila
per continuare la rimonta in classifica.
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RAYMAEKERS Matias
CISOLLA Alberto
PAPARONI Alessandro
VERMIGLIO Valerio
BARTOLETTI Andrea
SMERILLI Lorenzo
STANKOVIC Dragan
MARTINO Matteo
MONOPOLI Natale
CORSANO Mirko
OMRCEN Igor
SWIDERSKI Sebastian
PODRASCANIN Marko

Nr R Anno H Naz.Nome

Allenatore:  Ferdinando DE GIORGI
Assistente:  Massimo CAPONERI
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CANNISTRÀ Maurizio
GONZALEZ Javier
CORVETTA Antonio
MARQUEZ Ivan
ANDRAE Bjorn
FERRARO Antonio
SARACENI Gianluca
MOLTÒ Josè Luis
SIMEONOV Ventceslav
QUIROGA Rodrigo Daniel
TENCATI Luca
BARONE Rocco
CICOLA Fosco

Nr R Anno H Naz.Nome

Allenatore:  Jon URIARTE
Assistente:  Claudio TORCHIA

LUBE BANCA MARCHE • MACERATA TONNO CALLIPO • VIBO VALENTIA

vi presenta le formazioni di oggi:

LE ALTRE GARE DELLA GIORNATA
Itas Diatec Trentino • RIPOSO

Andreoli Latina • Marmi Lanza Verona
Trenkwalder Modena • CoprAtlantide Piacenza

Bre Banca Lannutti Cuneo • Esse-ti Carilo Loreto
Aran Cucine Abruzzo Pineto • Acqua Paradiso Gab. Monza

RPA-LuigiBacchi.it Perugia • Yoga Forlì
Sisley Treviso • Prisma Taranto

Serie A1 TIM 2009~2010     10ª giornata di ritorno    Macerata 21-02-2010

* Itas Diatec TRENTINO. . . . . . . . . . . . . . 57
BreBanca Lannutti CUNEO . . . . . . . . . . . 51

* CoprAtlantide PIACENZA . . . . . . . . . . . 48
Sisley TREVISO . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 46
LUBE BANCA MARCHE MACERATA. . . 45
Trenkwalder MODENA . . . . . . . . . . . . . 42
Acqua Paradiso MONZA . . . . . . . . . . . . 40

* Marmi Lanza VERONA . . . . . . . . . . . . . 38
RPA LuigiBacchi.it PERUGIA . . . . . . . . . 29

* Tonno Callipo VIBO VALENTIA . . . . . . . 27
Prisma TARANTO . . . . . . . . . . . . . . . . . 25

* Andreoli LATINA . . . . . . . . . . . . . . . . . . 19
Yoga FORLÌ . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 17

* Esse-ti Carilo LORETO . . . . . . . . . . . . . . 14
Aran Cucine Abruzzo PINETO. . . . . . . . 6

* Devono ancora osservare un turno di riposo

PROSSIMO TURNO 28/02 ore 18:00
Acqua Paradiso Gab. Monza • LUBE BANCA MARCHE

Prisma Taranto • Trenkwalder Modena
Marmi Lanza Verona • Itas Diatec Trentino

Tonno Callipo Vibo Valentia • Bre Banca Lannutti Cuneo
CoprAtlantide Piacenza • Aran Cucine Abruzzo Pineto

Yoga Forlì • Sisley Treviso
RPA LuigiBacchi.it Perugia • Andreoli Latina

Esse-ti Carilo Loreto • RIPOSO

GIUSEPPE MOZZONI
intonaci da risanamento
alla calce naturale e pitture minerali

335.6359694
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La grande famiglia della A. S. Volley Lube accoglie un altro marchio
importante nel novero dei suoi prestigiosi partner. Si tratta della
Concessionaria Nissan “F.lli Cimini” di Montecosaro (MC) e Macerata,
una delle realtà aziendali di settore più importanti della provincia
maceratese, dove opera con serietà e successo da ben 35 anni
distinguendosi nel settore vendita, assistenza e ricambi. “La nostra
filosofia lavorativa – spiegano all’unisono Pietro, Angelo e Michela
Cimini, titolari della concessionaria – è da sempre indirizzata alla
massima soddisfazione
del cliente, un obiettivo
che fortunatamente riu-
sciamo a raggiungere in
maniera costante grazie al
marchio Nissan, in cui cre-
diamo fermamente, che ci
regala la possibilità di
offrire al consumatore un
prodotto di assoluta avan-
guardia ed affidabilità. Una
filosofia ed un marchio,
insomma, che si rispec-
chiano appieno anche
nella Lubevolley”.
Per brindare alla collabo-
razione con A. S. Volley
Lube la Concessionaria “F.lli
Cimini” ha scelto di mettere

LUBE VOLLEY viaggia con CIMINI Concessionaria NISSAN
a disposizione della società due nuovi prodotti dell’ampia gamma
Nissan, che saranno presentati ufficialmente a marzo ma sono già
visionabili presso le sedi di Montecosaro e Macerata: la “Qashqai”
ed il “Cube”, ovvero l’ultima futuristica evoluzione del monovolume
prodotto dalla casa automobilistica giapponese, che ha annunciato
per il mese di ottobre il lancio della “Yuke”, un prodotto totalmente
innovativo che racchiude il meglio delle tecnologia in un piccolo
crossover ... e tante altre novità.

A.S. VOLLEY LUBE presenta i suoi SPONSOR

Concepita in un’ottica di crescita del gruppo Centro Ufficio, e da quest’anno nuovo sponsor della Lube Banca Marche, Phone Up riconosce l’importanza
strategica che vincenti impianti di telecomunicazione, con servizi telefonici avanzati, rivestono nel concreto sviluppo di un’azienda.
È per questo motivo che Phone Up sfrutta le sinergie tra mondo telefonico e informatico, progettando e installando una vasta gamma di sistemi di teleco-
municazione innovativi, aperti e integrati con soluzioni IP estremamente modulari nati per migliorare il flusso di lavoro delle comunicazioni aziendali e
trarne il maggior beneficio. Phone Up si pone come valido punto di riferimento nel mondo della telefonia per la totale soddisfazione di tutte le aziende aiu-
tandole a connettersi con tutto il loro mondo lavorativo sempre e ovunque! Il tutto con un occhio attento non solo all’innovazione, ma anche ad attente
logiche di abbattimento dei costi di gestione. Ecco i principali VANTAGGI del servizio VoIP:
Risparmio: chiamate gratuite ad altri utenti VoIP.
Tariffe chiare e convenienti: per le chiamate a pagamento verso tutte le direttrici (numeri fissi, mobili ed internazionali), non vi è alcuno scatto alla risposta e
non vi sono fasce orarie, la tariffazione è al secondo.
Niente più sorprese in bolletta: i pagamenti avvengono con un sistema di ricariche on-line, quindi senza alcuna fatturazione posticipata in bolletta.
L’estratto conto delle ricariche e i dettagli di tutte le chiamate (fatte e
ricevute) sono consultabili on-line e in real time.
Nessun canone e linea Telecom: potete telefonare senza la necessità di
avere alcuna linea telefonica. È sufficiente che abbiate un collegamento
Internet a banda larga (solitamente ADSL).
Numerazioni telefoniche: potete richiedere l’assegnazione di una o più
numerazioni “geografiche”, con qualsiasi prefisso telefonico italiano, in
modo da poter ricevere telefonate da qualsiasi utente telefonico.
Semplicità: continuate ad usare il vostro telefono o centralino senza
cambiare le vostre abitudini di lavoro: è possibile usare il VoIP mante-
nendo la vostra apparecchiatura, collegandolo ad un apposito adattatore.
Adattabilità: l’esteso utilizzo di applicativi software permette la perso-
nalizzazione degli apparecchi e delle postazioni multimediali.


